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Gründen an der JMU:
Servicezentrum Forschung & Technologietransfer

Gründungsberatung Patente & Lizenzen Transferprojekte
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Auf dem Weg zum tragfähigen Geschäftsmodell

startuplessonslearned.com
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Gründen kompakt: 

Auf dem Weg zum eigenen Start-up

Fr. 23.06.2023

09:30 bis 14 Uhr

Lerne Methoden der 

Ideenentwicklung und Bewertung 

kennen

Anmeldung über 

WueStudy

Unsere Workshops für Gründer:innen und welche 
die es werden wollen



Social Innovators Challenge 

iStock.com/jittawit.21

Nächster Durchlauf: 

Sommer 24
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Erfindungsberatung, Patente und Lizenzen

Beratung zu sämtlichen Schutzrechtarten, insbesondere zu Erfindungen 

und zu den Regelungen des Arbeitnehmererfindungsgesetzes
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Auch diese Start-ups haben klein 

angefangen…
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Unterstützung in der Fördermittelakquise: 
Beispiel            - Gründungsstipendium

❖ Spin-Off der JMU 

❖ Tech Start-up, KI-

Software zur 

Routenoptimierung im 

LNG Markt

❖ EXIST Förderung 2021-

2022 (Stipendium zur 

Sicherung des 

Lebensunterhalts, 

Sachkosten und 

Coachingkosten)

❖ Gründung 2021

CALYPSO 

COMMODITIES



Unterstützung in der Fördermittelakquise: 
Beispiel             - Forschungstransfer

❖ Spin-Off der JMU 

❖ High-Tech Start-up, 

Biosensoren aus 

hochpräzisen 

Nanostrukuturen

❖ EXIST Forschungstransfer 

2019-2021 (Budget für 

Wissenschaftiche

Mitarbeitende, 

Betriebswirte, 

Sachkostenbudget)

❖ Gründung 2021

NANOSTRUCT



Justitia
E-books and Podcast shorties zu rechtlichen Themen

Recht allen zugänglich machen



Urnfold

Individualisierbare Urnen aus Papier



Worauf kommt es an?
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Was ist ausschlaggebend für den Erfolg eines Start-
ups?



#1 DIE UNTERNEHMERISCHE 
MÖGLICHKEIT ERKENNEN

✓ Dringliches Problem erkannt

✓ Lösung stiftet wichtige 
Kundennutzen

✓ Kunden zeigen 
Kaufbereitschaft

✓ Innovative Lösung → 
Alleinstellungsmerkmale

✓ Die Alleinstellung ist 
(zeitweise) gesichert



#2 MARKT- & 
WETTBEWERBSEXPERTISE

✓ Definition des Zielmarktes
(„perfect fit“)

✓ Positionierung im Markt

✓ Marktgröße, Potenzial

✓ Wettbewerbsanalyse, 
Differenzierung



#2 Markt- und Wettbewerbsexpertise



#3 REALISIERUNGSFAHRPLAN

✓ Markteintrittstrategie

✓ Marketingziele
(quantifizierbar, 
Erfolgskontrolle)

✓ Strategien und 
Maßnahmen für Produkt-
, Preis, Distributions- & 
Kommunikationspolitik

✓ Projektplanung: 
Arbeitspakete, 
Meilensteine



#4 DAS TEAM

✓ Komplementäre
Kompetenzen

✓ Aufgaben- und 
Rollenverteilung

✓ Commitment

✓ Unterstützung durch das 
enge Umfeld (z.B. 
Mentoren, Partner)



#5 FLEXIBILITÄT

✓ Offenheit für unerwartete 
Entwicklungen und 
Ereignisse (Chancen und
Risiken)

✓ Szenarien entwickeln



#6 JA, DIE FINANZPLANUNG 
GEHÖRT AUCH DAZU!

✓ Kapitalbedarf analysieren

✓ Finanzierungslücken und -
quellen prüfen

✓ Fördermöglichkeiten

✓ GuV



FYI: Fördermöglichkeiten und Preise (Auszug)

startsocial ist ein bundesweiter Wettbewerb zur Förderung 

des ehrenamtlichen sozialen Engagements. Mitmachen 

können alle, die soziale Probleme oder Herausforderungen mit 

Hilfe von Ehrenamtlichen anpacken. https://startsocial.de

Bewerbung bis 30.06.2022 möglich

GENERATION-D fördert studentische Projekte, die kreativ und 

innovativ aktuelle lokale und globale Probleme von Deutschland 

aus lösen. https://www.generation-d.org/wettbewerb/

Das EXIST-Gründerstipendium unterstützt 

gründungsinteressierte Studierende, Absolventinnen und 

Absolventen sowie Wissenschaftlerinnen und Wissenschaftler 

aus Hochschulen und außeruniversitären 

Forschungseinrichtungen. Das Fördervolumen beträgt ein 

monatliches Stipendium zur Sicherung des Lebensunterhalts 

sowie ein Budget zur Finanzierung von Sachmitteln und 

Maßnahmen zur betriebswirtschaftlichen Weiterbildung. 

https://startsocial.de/
https://www.generation-d.org/wettbewerb/


Wozu das Ganze?

3



Zur Ausarbeitung des 

Geschäftsmodells & 

des Businessplans

Zur Entwicklung eines 

überzeugenden Pitchs



KUNDENPROFILVALUE MAP

Value Proposition Design als Teil des 
Geschäftsmodells

Strategyzer



Wir 

geben 
Starthilfe!

Gründen an der JMU

Follow

https://twitter.com/gruenden_uniwue

https://www.instagram.com/gruenden_uniwue/

@gruenden_uniwue

https://twitter.com/gruenden_uniwue
https://www.instagram.com/gruenden_uniwue/


Herzlichen Dank fürs Mitmachen!

FRAGEN?

Kontakt: 

Tanja Golly,

Gründungsberaterin

Servicezentrum Forschung & Technologietransfer

Universität Würzburg

E-Mail: tanja.golly@uni-wuerzburg.de

mailto:tanja.golly@uni-wuerzburg.de
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